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:eobjectivJOB  
 

I'm very pleased to introduce my c.v hoping to be one of your team 

 and seeking A challenging position where my skills and academic 

and practical background can be utilized and developed. 

 

 

:InformationPersonal  

 

Name: Waleed Hamedo Ali ELkafrawy 

 

D.O.B: 7 - 9 - 1974 

 

Citizenship: Egyptian 

 

Marital Status: married 

 

Academic Qualification: Bachelor of Commerce 

 

Year of graduation: 1998 

 

Address: Hotep City Entrance 2 / Next to Suq Al-obour behind                  
                                  Tiba Cars / Cairo 

 

M.P.N: 01229090565 - 01090250026 

 



 

 

 

:QUALIFICATIONACADEMIC  

 
:.C.InB 1998 – 1997 

  

  Bachelor of commerce, Suez Canal University, Ismailia, Egypt 

                             

 

 

:SKILLS & PRACTICAL EXPERIENCES 

 
:ExperienceWork  

 

 

 

4/2023 – till now 
 - As Financial auditor. 

 

1/2022 – 3/2023            
-  As Sales and Marketing manager at Al-Janna sanitary ware company, Cairo, 

Egypt.     
 

 

3/2002 -12/2021            
 - As Sales manager at overseas international import & Export, Cairo, Egypt. 

 

11/1998 –  2/2002        
 - As Salesperson at omran al-ard company, Cairo, Egypt. 

                  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

:DescriptionJob  

 

 
* Provide direction, training, mentorship, set goals, create plans, analyze data, 

assign geographic scope of activity, and build team specific to each region.     

 

* Achieving sales growth and reaching set goals by effectively managing  

    the sales team. 

 

* Strengthening the capabilities of the sales team within the company. 

 

* Building and strengthening strong and long-term relationships with client. 

 

*  Identify emerging markets and market shifts with full knowledge of new          

products and the state of competition in the market. 

 

     .Enhancing a competitive and collaborative team environment*  

 
 

 
 

:skillsLanguages  

   
  * English very good commands (writing, reading, speaking and listening) 

 

 

:CERTIFICATES 

 

 Educational courses:  

   * Professional financing accountant. 

   * Specialist accountant diploma. 

   * English language, Ain shams university. 

   * MS office (word, Excel, PowerPoint, Access). 

   * Master of Business Administration, Ain shams university. 

Negotiation skills and time management focus    * 

      *Focus on dealing with difficult personalities, communication skills and 

listening.      

   * Effective leadership, support, decision making and problem solving. 

Under Request 



 

 

      
 السيرة الذاتية

   
 

 

 

 :الهدف الوظيفي

 قكيسعدني جداً أن أقدم سيرتي الذاتية على أمل أن أكون أحد أعضاء فري

ي عن منصب مليء بالتحديات حيث يمكن الاستفادة من مهاراتي وخلفيت وأبحث

    .والعملية وتطويرها الأكاديمية
 

 

 : معلومات شخصية

 

 الاسم: وليد حميدو علي الكفراوي

 

 1974 - 9 - 7ريخ الميلاد: تا

 

 الجنسية : مصرية

 

 الحالة الاجتماعية: متزوج

 

 المؤهل العلمي: بكالوريوس تجارة

 

 1998سنة التخرج: 

 

 / بجوار سوق العبور خلف طيبة كارز / القاهرة 2العنوان: مدينة حتب مدخل 

 

 01090250026 – 01229090565:  مبايل

 



 

 

 

 : المؤهل العلمي

 

 

  9971 – 1998سنة التخرج 

 
  بكالوريوس تجارة، جامعة قناة السويس، الإسماعيلية، مصر 

                             

 

 

 :المهارات والخبرات العملية

 

 :خبرة في العمل

 

 

 حتى الآن2023/4 – 
   مراجع مالى. 

 

2023/3 – 2022/1 
 للأدوات الصحية، القاهرة، مصر ىير المبيعات والتسويق بشركة الجنمد. 

 

 

2021/12-2002/3 
  ة، مصرللاستيراد والتصدير ، القاهر الدولية للادوات الصحية البحار عبرمدير مبيعات بشركة. 

 

2002/2 – 1998/11 
 مندوب مبيعات في شركة عمران الأرض، القاهرة، مصر. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 :         المسمى الوظيفي    
 

 

 نطاق يين الر التوجيه والتدريب والإرشاد وتحديد الأهداف وإنشاء الخطط وتحليل البيانات وتعتوفي

 .الجغرافي للنشاط وبناء فريق خاص بكل منطقة

 

 فعال تحقيق نمو المبيعات والوصول إلى الأهداف المحددة من خلال إدارة فريق المبيعات بشكل 

 قدرات فريق المبيعات داخل الشرك تعزيزو  

 

 ناء وتعزيز علاقات قوية وطويلة الأمد مع العميلب. 

 

  ةلمنافساتحديد الأسواق الناشئة وتحولات السوق مع المعرفة الكاملة بالمنتجات الجديدة وحالة 

 .في السوق 

 

 تعزيز بيئة الفريق التنافسية والتعاونية. 
 

 
 

  :مهارات اللغات
   

  قراءة والتحدث والاستماع(أوامر اللغة الإنجليزية جيدة جدًا )الكتابة وال . 
 

  الشهادات:
 

 :الدورات التعليمية  

 محاسب تمويل محترف . 

  التخصصيدبلوم المحاسب .            

 اللغة الانجليزية جامعة عين شمس .       

 )مايكروسوفت أوفيس )وورد، إكسل، باور بوينت، أكسس  .  

 ماجستير إدارة الأعمال جامعة عين شمس  .  

 تفاوض والتركيز على إدارة الوقتمهارات ال  .  

 التركيز على التعامل مع الشخصيات الصعبة ومهارات التواصل والاستماع . 

 القيادة الفعالة والدعم واتخاذ القرار وحل المشكلات .  

 

 

 تحت الطلب  

 

 

 

 

 



 

 

 
 

 

 

 

 


